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Hauptmerkmale und Charakteristika 

Tarifbeschreibung Lebenslange Todesfallversicherung gegen laufende oder einmalige 
Beitragszahlung.  

 

Allgemeine 
Versicherungsbedingungen 

Bedingungen Senior Care PF 110 

Verbraucherinformation PF 110 

Einschränkungen und vertragliche 
Besonderheiten 

 Die Wartezeit beträgt 36 Monate 
 Stirbt die versicherte Person innerhalb der Wartezeit, so wird anstatt der 

vereinbarten Versicherungssumme nur die Summe der eingezahlten 
Beiträge geleistet. Ist der Tod jedoch Folge eines Unfalls, wird auch bei 
Tod innerhalb der Wartezeit die Versicherungssumme gezahlt. 

 Die Versicherungssumme beträgt maximal 20.000€ 
 

 

 

Zielmarkt 

Sparte Lebensversicherung 

Verkaufsregion Deutschland 

Altersbereiche/-Gruppen Ab Alter 40 bis 80 abschließbar. Die Beitragszahlung endet spätestens im Alter 85. 

Personenkreis Das Produkt eignet sich für Kunden, die Beerdigungskosten und direkt mit dem 
Tod verbundene Kosten absichern möchten, um nicht ihre Hinterbliebenen zu 
belasten oder um eine angemessene Beerdigung sicherzustellen. 

Bedürfnisse  Absicherung der Beerdigungskosten 

 

Vertriebsstrategie 

Vertriebsweg Seitens des Produkts bestehen keine Einschränkungen in Bezug auf den Vertrieb.  

 

Risiken und Kosten 
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Risiken Es sind keine mit dem Produkt verbundenen Risiken bekannt. 

Kosten Abschluss-, Vertriebs- und Verwaltungskosten sind bereits in den 
Versicherungsbeiträgen berücksichtigt. Über die in den Vertragsunterlagen 
(Antrag, Versicherungsbedingungen und Versicherungsschein) beschriebenen 
Kosten hinaus entstehen dem Kunde keine weiteren. 

 

Interessenkonflikte 

Es sind keine Umstände bekannt, welche einen Interessenkonflikt zum Nachteil des Kunden auslösen können. 

 

 

Das Produkt / der Tarif hat das Produktfreigabeverfahren der HanseMerkur Lebensversicherung AG erfolgreich 

durchlaufen und wird regelmäßig überprüft.  

 


